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Le aziende

Fortinet e sinonimo

.

di flessibilita e perforr

I mercato della securily cre-

sce a due cilre e la richiesta

& quella di una sempre maggio-
re integrazione di soluzioni mul-

tipurpose.

Luca Simonelli

«Sale anche la domanda di appa-
recchiature high end - ha osser-
vato TLuea Simonelli, vice presi-
dent per Italia, Greeia, Balcani,
Romania, Turchin ¢ lsracle di
Fortinet - e si fa largo il coneetto
di clean pipes, reti del tutto pri-
ve di traffico pericoloso, fornite
direttamente dai carrier. Si tratta
di una vision che solo ora inizia
a concretizzarsi, ma & in sostan-
za la promessa che mantengone
gli apparcechi Utm. Infine, sono
sempre pin richieste le soluzioni
per VolP ¢ Web filtering, capa-
¢i di analizzare il contenuto del
traffico ¢ riconoscerne la natura
malignas.

11 grado di lessibilita, scalabili-
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th e integrabilith, unito a eleva-
te performance che garantiscono
una protezione completa multi-
level, & il punto di lorza dell'of-
ferta Fortinet.

«I1 tutto - ha precisato Simonel-
li - con un ottimo rapporto costo/
prestazioni e potenziato da una
serie di servivi sviluppati e gesti-
ti da noi. Altri elementi di peso
sono linnovazione tecnologica,
supportata da ingenti investi-
menti in ricerca e wﬂuppm ¢ il
Tolal cost of ownership, che & al-
tamenie competitivo in un mer-
cato sempre molto zl%a_:res:i\-’o».
Le parole chiave sono oggi fo-
calizzazione e competenza. Un

continuo aggiornamento sui nuo-

vi rischi del mereato e una chia-
ra conoscenza del prodotto sono
le due caratteristiche principali
peril successo di un Var. Solo co-
si il rivenditore sard in grado di
[ornire una soluzione ottimale e
creare un clima di fiducia con il
cliente.

«Per quanto riguarda le Pii - ha
concluso Simonelli - innanzitut-
to bisogna offrire e diffondere
informazione. T prodotti deve-
no essere accessibili in termini
di costi ¢ di scalabilith, senza al-
terare il livello delle prestazioni.
1l canale distributivo deve esse-
re diffuso a livello capillare, sen-
va dimenticare che spesso sono i
distributori medio-piceoli a capi-
re e interpretare meglio le istan-

ze di queste realtis,
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