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Réseaux: un pack haut débit
pour relier des sites

L'
opérateur Easynet ,

l
'
intégrateur Data

Concept Informatique
et le spécialiste de
la sécurité Fortinet
lancent une offre globale
packagée pour relier
plusieurs sites d

'
une PME

ou d
' une collectivité .

ermettre aux
collectivités locales et aux PME
d ' interconnecter leurs
sites à moindre coût .

C' est la destination de l
' offre

globale lancée par l
'
opérateur

Easynet ,
l

'
intégrateur Data

Concept Informatique (
DCI

)
et

le spécialiste de la sécurité

informatiqueFortinet . « L
'
interlocuteur

unique du client final et le maître
d

'
ceuvre de l '

offre reste DCI »
,

souligne Graciane Catherine
,

responsable des ventes indirectes
d '

Easynet . L'
opérateur fournit

donc les tuyaux ( technologies
DSL

,
ES ou autres , suivant les

besoins des entreprises et des
collectivités

) , Fortinet livre un

serveur dédié à la sécurité ,

Fortigate , comprenant firewall ,

antivirus et filtrage URL . Enfin
DCI intègre , construit et met
en place la solution chez le
client .« Bien sûr, DCI effectue
la répartition des tuyaux
jusqu' aux postes de travail »

,

précise Emmanuel Tastet
,

ingénieur commercial chez Easynet .

La région parisienne
pour commencer

Le tarif de la solution d '

interconnexion est très variable en
fonction des besoins des

entreprises ( débit
,

nombre de sites à

relier , etc
)

. À titre indicatif , les

prix débutent à 20 000 Euro pour

Easynet
procure
le haut débit
et fait office
de fournisseur
d
'
accès ,

dans le cadre de

cette opération .

1

relier deux sites . Côté
répartition des revenus

, DCI facture
l ' offre

,
la société Fortinet vend

ses boîtiers à DCI et Easynet
empoche l

'
abonnement annuel

du haut débit . « Dans un
premier temps , nous prospectons
le marché sur la région
le-deFrance . Nous visons
notamment les trois cents plus grosses
mairies , indique Graciane
Catherine . Mais nous n'excluons

pas les régions , précise-t-elle ,

même si nous sommes surtout
présents en 1le-de-France . Nous
souhaitons également recruter des

partenaires régionaux pour d
'
autres

offres , similaires ou pas . »

BENO^T HUET
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